
【2024新卒】
知力・体力ある体育会学生

採用支援のご案内
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ご提案金額等の非公開情報は

お打ち合わせ時にお伝えします

ご了承ください
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アスリートマインド

セルフ
マネジメント

実行力

なぜ体育会なのか
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戦略
思考

目標
設定

実行力
・行動力

まずは行動に移す力

・検証力

事実に基づき検証とテストを繰り返し、成功確率を高め続けられる力

・継続力

やりたいやりたくないではなく、やるべきことを根気強くやれる力

セルフマネジメント
・言動の選択

感情や環境に左右されず、自らの言動を自分で選択できる力

・一貫した態度

特に逆境 / 苦境下において、目的や目標を見失わず努力し続

けようとする姿勢

目標設定
・ゴール設計

高い目標やゴールを立てる力

・計画

目標を現実的なプランに落とし込む力

戦略思考
・論理的思考

ゴールに向けて具体的なシナリオを描ける力

・決断力

優先度の高いことから取り組める能力 また

は 優先度の高いこと以外は捨てる勇気

アスリートマインド
・生命力

予測不能な環境や多様性を受け入れ、自分の強みを最大限生かして勝ち残ろうとする本能

・責任感

身に起こる全てのことは自分の責任だと受け止められる思考習慣

・謙虚

厳しい現実や逆境を成功のプロセスとして歓迎し、乗り越えようとする姿勢

スポーツで学んだこと ＝ 実社会で活躍できる素地



・登録者約3,200人のうち、上位校が78.4％

上位校

他社

学歴

他社

他社 他社

・登録者数は業界3位

21.6% 78.4%

上位校以外

深
い

普
通

浅
い

学
生
と
の
信
頼
関
係

登録者数と業界内ポジション

※当社調べ

…当社
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大学と提携し、体育会キャリアコーチ / リーダー
研修の講師として各部を定期的に巡回

提携大学

独自の集客方法
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筑波大学 野球部
キャリアセミナー

同志社大学 キャリアセミナー 学習院大学 リーダー研修京都大学 リーダー研修



頭を使うチームスポーツが全体の約50%を占める

◆週間ダイヤモンド 記事

順位 部活名 比率 順位 部活名 比率

1アメリカンフットボール 16.9% 20ボクシング 0.6%

2ラクロス 14.0% 20馬術 0.6%

3ラグビー 6.4% 20カヌー 0.6%

4硬式野球 6.2% 20少林寺拳法 0.6%

5サッカー 5.4% 21 レスリング 0.5%

6バスケットボール 3.2% 21スキー 0.5%

7準硬式野球 3.1% 21フェンシング 0.5%

8陸上競技 2.9% 22スポーツ編集局 0.4%

9硬式テニス 2.1% 22合気道 0.4%

10バレーボール 2.0% 22フライングディスク 0.4%

10剣道 2.0% 22ワンダーフォーゲル 0.4%

11アイスホッケー 1.5% 22射撃 0.4%

11ボート 1.5% 22相撲 0.4%

11ハンドボール 1.5% 23ウインドサーフィン 0.3%

12ソフトテニス 1.4% 23自動車 0.3%

12弓道 1.4% 23ボードセイリング 0.3%

13バドミントン 1.3% 23競技ダンス 0.3%

14柔道 1.2% 23フットサル 0.3%

14水上競技 1.2% 23重量挙 0.3%

15ゴルフ 1.1% 24スカッシュ 0.2%

15応援団 1.1% 24居合道 0.2%

15水泳 1.1% 24 トライアスロン 0.2%

15 ヨット 1.1% 24山岳 0.2%

16空手 1.0% 25アルティメット 0.1%

16卓球 1.0% 25オーストラリアンフットボール 0.1%

17ソフトボール 0.9% 25チアリーディング 0.1%

17軟式野球 0.9% 25ボウリング 0.1%

17アーチェリー 0.9% 25航空 0.1%

18体操競技 0.8% 25自転車競技 0.1%

18陸上ホッケー 0.8% 25サイクリング 0.1%

18アイススケート 0.8% 25スノーボード 0.1%

19日本拳法 0.7% 25水上スキー 0.1%

25躰道 0.1%

部活別登録者比率

◆当社の登録比率
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部活に役立つメルマガを毎週配信

なぜ体育会学生と
信頼関係を築けるのか

‘ 質の高い情報提供 ’と ‘対応スピード ’

年間約400名とLINEで就活相談
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内定学生の声 1
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内定学生の声 2
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内定学生の声 3
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サービス
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サービスは2種類

20名～ご依頼が可能

1.5万円～ / 1名当たり

1名以上からご依頼が可能

90万円～ / 1名当たり

人数

紹介

✅ 当社に少しでも興味を持ってもらった体
育会学生にひとりでも多く会いたい

✅ 限られた予算で確実に結果を出したい…

✅ 自社にマッチした学生の母集団形成に
苦労している

⚫ 貴社に興味ある学生だけを動員 / 紹介

⚫ 完全成果報酬

✅ ナビやイベント、逆求人、動員から思った
より採れていない…次の一手が欲しい

✅ 会社の知名度が低く、そもそもエント
リーが少ない…

✅ PRできる機会さえあれば、興味はもっ
てもらえると思う

料金

導入メリット
/ 特徴

こんな企業様に
お勧め

説明会動員
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ご依頼人数の動員完了時 内定承諾時ご請求 ※入社前までの辞退は全額返金



サービス表

ご紹介
まで

1．貴社に興味ある学生をご紹介 〇 〇

2．求人票作成 〇 〇

3．募集 ※当社公式サイト内への掲載も無料（任意） 〇 〇

4．ご紹介（説明会動員等） 〇 〇

5．応募者個人情報のご提供 〇 〇

選考中
6．合否連絡 / 選考日程調整 × 〇

7．選考状況 / 志望度の確認 × 〇

内定後 8．入社意欲の喚起 × 〇

料金・サービス表
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説明会動員 紹介
旧帝大 / 一橋 / 東工大 / 早慶 / 神戸 3万 120万

上智 / GAMRCH / 関関同立 / 国公立 2万 100万

その他の大学 1.5万 90万

（金額は1名当たり / 税別）

・ご依頼は20名～
・動員期間：2022/11月～2023/4月末まで

料金表



⚫ 初期費用、追加費用は一切かかりません。

⚫ 貴社に興味ある学生だけをご紹介しますので、高い歩留まりが期待できます。

⚫ 学歴指定と男女指定が可能です。

⚫ ご紹介方法は貴社ご希望に沿います（例：説明会や座談会に動員、1人ずつご紹介等）。

⚫ 個人情報の受け渡しは貴社ご希望に沿います（例：管理サイトへの入力、エクセルなど）。

⚫ ご紹介する学生は大学公認の体育会学生のみです。途中退部者、スポーツサークルなどの

学生は含みません。

当社からのお約束
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- 説明会動員・紹介 共通 -



取引企業様の声
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専門商社
5名入社

食品メーカー
4名入社

製薬メーカー
3名入社

ご安心ください。
全ての業界で支援実績がございます。



取引先企業
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http://www.google.co.jp/imgres?imgurl=https://cf.cpcdn.com/info/assets/wp-content/uploads/20140829091132/pr140901-6.png&imgrefurl=https://info.cookpad.com/pr/news/press_2014_0901_2&h=162&w=493&tbnid=ZihC-FDF2S2sOM:&docid=zwq_rmJ65bT2aM&ei=9crwVcz4DqSxmAWY65XgCw&tbm=isch&ved=0CB0QMygBMAFqFQoTCIzHkqeX68cCFaQYpgodmHUFvA


会社概要
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Mission

Vision

Value

会社名

設立

事業所

事業内容

代表者

株式会社アスリートアンドウェブ

2017年3月

神奈川県鎌倉市手広2-30-18

体育会学生 新卒採用支援事業

元野 勝広

：

：

：

：

：

自律したアスリートの創出

受入先企業 / アスリート双方におけるベストマッチングの創出

引退後の人生を豊かなものにするために、自ら行動している
アスリートから最も信頼される存在となる。また当事業を通して

社会に強烈な経済的・教育的インパクトを与える

会社概要
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※この事業は現代表の元野が2011年から（株）バザールで社内ベンチャーとして立ち上げ、2017年に独立し
た際、（株）バザール社から同事業を買収し現在に至ります。従って実質10年以上のキャリアがございます。



代表者プロフィール

略歴

立命館大学国際関係学部卒。高校と大学でアメフトレギュラーメンバーとしてそれぞれ日本一を経験。高校大学
共に副キャプテン。卒業後、日本アイ・ビー・エムに入社。数字に厳しい外資系IT企業で営業職として従事した期
間は全て100％以上の売上を達成。退職後、アメフトプロ選手としてアメリカ在住中にプロアスリートと企業経営
を両立しているチームメイトと多数出会い、自身も事業家になることを決める。

家族

習慣 / 趣味

基盤となる考え / 座右の銘

• 1日1.5食（昼0.5 夜1）
• 21:00就寝、4:00起床
• 散歩（月100～120km）
• サーフィン（月10～20回）

• 妻、娘ふたり（10歳と8歳）、息子ひとり（5歳）

• IT全般 ※サイトも自分で作ります
• 期待に応えること
• 難しいことをわかりやすく説明すること

• 執着心を下げると、幸福度は上がる（自分でつくったもの）
• 努力が効果をあらわすまでには時間がかかる。多くの人はそれまでに飽き、迷い、挫折する （ヘンリー・フォード）
• 「勝つ意欲」はたいして重要ではない。 そんなものは誰もが持ち合わせている。重要なのは「勝つために準備を
する意欲」である （ボビー・ナイト）

• 成熟とは、思いやりと勇気のバランスである（フランクリン・コヴィー）

得意 / 好き
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京都大学体育会リーダーズ研修の講師として



十分な経験がございます
お問合せください
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contact@g-athlete.net

050-6869-9200

⚫ お電話の際は「体育会採用のDMをみて電話しました」とお伝えください。

（平日9:00～17:00）

⚫ 当社は終日フルリモート勤務のため、電話の転送設定により外出先で受電
する可能性がございます。恐れ入りますがご了承ください。また電話に出ら
れない場合は折り返します。
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